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2026 年工信部办公厅、国家数据局综合司联合启动“模数共振” 行动

面向制造业 20 个重点行业，构建“行业模型赋能应用→应用产生场景数据→场景数据优化行业模型”良性循环体系。

政策驱动产业升级：20 大制造重点行业迎来数智化新机遇

覆盖4大核心领域：

钢铁、石化化工、有色金属、建材

基础原材料

聚焦6大关键装备：

工业母机、汽车、医疗设备、电力

装备、船舶、航空航天

高端装备制造

深耕3大民生板块：

智能家居、生物医药

历史经典产业

消费品与民生

夯实3大产业支柱：

核心元器件、消费电子终端、新型

显示技术

电子信息制造

筑牢3大数字基石：

工业软件、信息通信网络、网络安

全保障体系

数字经济核心

布局1大未来赛道：

生物制造

推动合成生物学技术工业化与规模化应用

前沿新兴领域

数据来源：行业清单源自工信部、国家数据局《关于联合实施2026年“模数共振”行动的通知》，共涵盖20个细分行业。



传统增长模式全面遇阻，已跟不上制造业发展节奏

获客被动，靠关系难复制

多数制造业销售仍依赖业务员个人关系网，跨地域、跨行业开

拓难；新人上手慢，离职即丢客户，团队规模化扩张受限。

依赖人脉 线索分散 · 优质难识别

展会/平台/网络获取的线索海量但低质，缺少智能筛选；

销售 80% 时间花在无效跟进上，转化率长期低于 5%

大海捞针

决策链长，周期慢

制造业客户涉及技术 / 采购 / 财务 …决策层多角色，决策周期

普遍 3-6 个月；过程缺乏可视化，丢单原因难追溯

B2B采购 同质化，价格战内卷

产品差异化不足，报价竞标沦为硬件参数比拼；行业平均毛利

率连续 3 年下滑，陷入"不接单等死、接单亏本"困境

存量博弈

客户零散，复购难激活

老客户档案散落在销售微信、名片、纸质本，复购、转介绍、

二次开发全靠个人记忆；客户流失无感知，LTV 难提升

数据沉睡 数据孤岛，难协同

销售数据散落在Excel 、 微信 、纸笔记，管理者看不到实时业

绩、难追溯过程；团队撞单 / 飞单频发，决策缺乏数据支撑。

管理失效

传统增长模式→已迈入死胡同



AI驱动的获客模式正全面取代低效被动获客

过去是企业与企业之间的单点竞争

未来将是AI原生企业与传统企业的代际竞争

逐渐变迁





销氪制造业智能拓客全场景解决方案

AI+大数据拓客

智能挖掘上下游供应链

AI扩充隐藏客户池

企业智能搜索引擎

输入关键词

，

不需要销售自己想关联词，
AI 帮你把生意图谱展开

覆盖1400万+工厂数据
570万+渠道商

抢占AI答案池

让你的品牌在AI搜索中被看见

AI 答案直接推荐客户品牌并说明理由，
吸引用户点击访问官网或店铺

替代部分原本需SEM或SEO竞争才能
获取的精准流量，等效广告成本节约

用户通过AI答案已建立初步认知和信
任，从咨询到成交的平均周期缩短

高效合规触达客户

精细化管客筑牢企业客资根基

客户管理数字化销售过程透明化

稳定建联提升转化

二次建联高效触达

智能外呼高效建联
智能
会话



从 人找客户 到 AI精准匹配



智能挖掘上下游供应链

 海量资源：覆盖 1400 万 + 全行业工厂资源，囊括

汽车配件、3C 电子、家居日用等 20 + 细分赛道；

 多维精准筛选：支持工厂规模、代工模式、生产能

力、外贸属性等数十个维度组合筛选；

 线上实力核验：全景呈现厂区实景、产能设备等线

上即可完成工厂实力初判，前置规避合作风险；

 关键人直达触达：内置工厂核心决策人联系方式，

显著提升供需对接效率；

 全链路闭环提效：无缝衔接销氪客户触达、客户管

理体系，线索可一键入库跟进

从"海搜盲找"到"精准画像+远程验厂+一键直连"

厂区实景

筛选维度



智能挖掘上下游供应链

筛选维度

联系方式

渠道信息

 全渠道覆盖：570万+ 渠道商，B2B 采购平台 + 电

商网络平台双打通，一次搜索，全网渠道尽收眼底；

 多维画像：经营模式 、入驻平台、外贸能力、账期

风险评级…渠道实力立体呈现，合作前"验明正身"；

 精准匹配：法定代表人、关联企业；手机号/固话/邮

箱全覆盖

 批量领取入 CRM：搜索结果一键入库，线索资产化

沉淀，避免销售"私单"流失

从"广撒网"到"全渠道覆盖+多维画像+精准匹配""



智能挖掘上下游供应链

展会找"人"、项目找"需求"、店铺找"终端"——三个补充渠道，把制造业拓客从"已知客户"拓展到"场景化客户"

 提前锁定参展企业名录，展前预约拜访，把被动等
客变主动获客;

 展品范围精准匹配，快速识别上下游合作机会;

 覆盖工程建筑、机械设备、能源化工等制造业强相
关行业；

 提前介入项目周期，在采购需求释放前触达决策者

 消费品类制造业直接找到线下终端经销商/门店；
 店铺状态、人均消费、分店数量等维度，快速评估

合作价值

找展会

找项目

找店铺



AI扩充隐藏客户池

主营产品：锂电池
上下游企业数：970家

从"靠经验想关键词"到"AI 自动匹配上下游场景"

销售靠自己经验想产品词，客户池很快见顶传统方式

AI 根据主营产品自动拓展上下游关联词，
客户池瞬间放大十几倍

潜客先行

AI扩充上下游企业数：
16,140家

AI 把"我知道的客户"变成"我应该知道的所有客户"——潜客先行，让制造业拓客从"人脉有限"进入"场景无限"



丰富工具助力拓客

 全面展示个人及企业情况

集个人名片信息、企业官网、产品、动态、热点资讯等

于一体， 适用多种商业社交场景

 统一管理宣传物料

企业统一更新维护海报、文章资讯、 PPT等产品物料

及营销 素材等， 社交圈一键分享传播， 快速了解多维

信息

 智能洞察客户需求

展示用户访问的名片内容、停留时长、访问次数等行为

轨迹，智能分析客户意向， 甄别高意向客户

智能名片

企业官网

产品介绍

产品库

公文包

个人动态

智能名片、公文包、产品库、海报素材等丰富工具助力拓客

海报素材



通过AI推荐获取高意向流量、
降成本、提转化



2000年 - 2010年：PC互联网黄金期

① 典型媒体：新浪、搜狐、网易等

② 主流产品：硬广banner、弹窗广告等

③ 流量获取逻辑：买位置/强曝光

媒体 

目标 ① 核心KPI：CPM（千次曝光成本）

阶段1

门户展示时代

2010年 - 2016年：人找信息

① 典型媒体：百度、360搜索、谷歌

② 主流产品：sem竞价排名、seo搜索引擎优化

③ 流量获取逻辑：买关键词/布局长尾关键词

媒体 

目标 ① 核心KPI：CPC（单次点击成本）排名位置

阶段2

竞价搜索时代

2016年 - 2024年：信息找人

① 典型媒体：抖音、快手、腾讯朋友圈、小红书

② 主流产品：信息流广告、短视频带货、kol种草

③ 流量获取逻辑：算法给用户打标签/兴趣推荐

媒体 

目标 ① 核心KPI：CVR（转化率）ROI（投产比）

2024年 – 未来：AI生成答案

① 典型媒体：deepseek、豆包、chatGPT

② 主流产品：GEO（生成式引擎优化）

③ 流量获取逻辑：展示答案/精准知识投喂

媒体 

目标 ① 核心KPI：AIV（AI可见度）品牌声量份额

阶段3

算法推荐时代
阶段4

AI对话时代

从“争入口”到“争答案”，广告流量向AI搜索迁移



微盟星启是微盟集团推出的GEO增长解决
方案，帮助品牌重构内容表达，提供智能
诊断、内容优化、全域分发、持续监测全
链路解决方案，系统化提升品牌在AI对话
中的可见度，让品牌在AGI时代被AI优先看
见、推荐，从而让消费者选择。 

智能诊断 内容重构

精准分发 持续监测

微盟星启GEO解决方案

微盟星启：专为AI时代打造的GEO增长引擎



微盟星启GEO能力全景

国内AI平台

海外AI平台

AI平台

综合门户

自媒体

垂直媒体

CSDN、雪球、丁香园

Hackernoon、TMCnet

媒体覆盖

内容创作与调优

AI数据监测 品牌内容洞察 企业知识库 营销智能体

AI引用热门站点

AI引用热门文章

智能文档解析 智能生文智能体

智能建站智能体

数据洞察层

对话流内
容生成

已有内容
调优

AI及
人工
双重
审文

收录
正式
文章

一键
媒体发布

多类型站
点覆盖

发布数据
回传

AI发布助手

站点推荐 媒体号推荐

内容分析

是否被收录

引用数据分析

权威媒体分发

总可见度 AI舆情监测

品牌竞争格局 投毒监测

场景问题在线数据 问答快照

AI营销能力矩阵

内容生态建设

智能工具层

品牌内容引用率

多模态内容管理

知识库风险管控

生文智能调用

多渠道内容打通

长视频生成智能体

报告生成智能体

短视频生成智能体

内容策略

问题宇宙设计

运营缺口诊断

运营策略制定

平均排名 前三推荐率

首位推荐率 前五推荐率

品牌信源穿透率

品牌声量份额



在核心话题下形成内容壁垒，使后来者难以在AI答案中超越，持续
独占推荐位。

当品牌反复以“ 专家 ”、“ 首选 ”身份被AI引用时，公众对其的
信任度会潜移默化地提升，赋能所有营销场景。

在 AI 生态的核心行业话题中持续输出专业内容，成为 AI 回答中

的 “行业标准参考 ”，占据用户认知的高点。

提前适配 AI 大模型的内容规则，当 AI 能力迭代时，品牌内容能

持续保持高优先级调用，长期享受 AI 生态的流量与信任红利。

替代部分原本需SEM或SEO竞争才能获取的精
准流量，等效广告成本节约。

用户通过AI答案已建立初步认知和信任，从咨
询到成交的平均周期缩短。

AI答案直接推荐客户品牌并说明理由，吸引用户
点击访问官网或店铺。

（3-5年） 长期战略价值
构建 AI 内容壁垒&塑造权威心智，形成品牌护城河

ROI = (AI渠道带来的预估销售额 - GEO投入成本) / GEO投入成本 × 100%；

预估销售额=AI推荐流量 × 历史平均成交转化率 × 客单价。 

AI推荐流量=ai可见度*场景问题数*平台数*ai至官网或商城用户转化率

短期量化价值（0.5-1年）
通过 AI 推荐获高意向流量、降成本、提转化

微盟星启ROI价值评估体系



案例展示：从“隐形”到“首选”，制造业赛道的GEO卡位成果展示

从 AI 搜索里 "查无此厂 " 的 5% 可见度，到 83% 行业第一的首推地位，狮拓电子用 GEO完成了连接器工厂从 "隐

形小厂 " 到 "排针排母采购 AI 首选 " 的逆袭

客户名称

细分领域

服务周期

背景概述

电子科技有限公司

电子元件制造生成

2026年3月~ 2027年3月

公司提供各种连接器、成品排线、端子类电子连接器
产品。产品广泛用于家用电器、通讯器械、电气汽车、
办公设备及各类电器等领域

营销战果



核心痛点

官网产品信息仅为型号罗列 + 图片，缺乏结
构化的参数表、规格书、选型指南、应用场
景说明

工程师、采购、决策者等多角色的
搜索场景未分层覆盖；信源结构单
一，未在行业垂直平台布局内容

国际头部品牌占据 AI 推荐绝对主
导，公司作为国产专业厂商，在B
端高意向搜索词下 AI 可见度极低

02 产品信息零散

01 AI搜索品牌隐形 03 场景覆盖不足

案例展示：从“隐形”到“首选”，制造业赛道的GEO卡位成果展示



针对B端采购高频问题，通过 "场景层抢占入口 - 信任层建立 B 端信任 - 战略层塑造源头厂家形象" 的金字塔内容结
构，配合高权重媒体 - 垂直 B2B 平台 - 自媒体的三级发布矩阵，系统占领 AI 搜索排针排母采购流量入口

“排针排母厂家”

产品
定制地域

核心
优势

行业
应用

案例
厂家
口碑

找能做贴片排针的厂家，
要品质稳定交期准时

做电子元器件渠道，找
排针排母工厂长期代发

批量代采排针，哪家工
厂支持小批量试单？

战略层

信任层
分场景匹配B端

采购意图

场景层
直接占位采购高频问题

塑造专业生
产厂家形象

建立B端
专业信任

抢占入口
体验

搜狐 手机搜狐

大众新闻网 中国商报网

列表网 百度百科

今日头条 知乎

百家号 抖音

垂直媒体

自媒体账号

高权重媒体

CSDN博客园

自动化网世强硬创

八方资源

案例展示：从“隐形”到“首选”，制造业赛道的GEO卡位成果展示

解决之道



案例展示：从“隐形”到“首选”，制造业赛道的GEO卡位成果展示

核心
数据

GEO优化效果显著，品牌AI可见度从5%跃升至83%，提升78个百分点，以83.09%的可见度位列排针

排母行业第一，成功抢占AI搜索连接器采购推荐首位

竞品比对分析
在AI平台中各品牌回答中的排名情况

品 牌 竞 争 排 名

优 化 后 位 列 行 业 第 一

发文引用分析
TOP5热门文章引用站点数据

热 门 文 章 引 用

•      最高引用次数达 33 次，发布内容均能获得AI的

频繁引用与采信

品 牌 可 见 度
品牌可见度；品牌首推占比/前5占比；品牌露出频次

初始可见度 5%
优化后可见度 83%
直接提升 78PP

首推占比

49%
前5占比

96%
前3占比

82%

品 牌 露 出 频 次

品  牌   可  见  度

品牌推荐占比权重

品牌总露出次数统计 83



触客工具多元，适配场景高效触达



智能会话：企业外呼全链路一站式解决方案

呼叫总次数 接通率 AB意向数 通话时长 消费金额 加微统计 ……可视化
统计报表

通话后
筛选

意向客户

CRM

跟进促转化

流转

挂机短信 微信推送 自动分类 数据回传 人工回访

支持打断/抢话NLP语义理解意图识别 多轮对话 标签采集

ASR语音识别

RPA助手

标签采集 ……通话中

通话前
话术优化师 多种音色任选

真人语音体验佳

线路资源丰富

按业务需求配置
*支持API系统对接

寻客宝数据

企业自有数据
智能识别空号、风
险号等，降低被投
诉风险

大数据号码检测线路配置 话术配置

知识库/业务词

定制录音

智能会话

一键转

导
入

批量

外呼



智能会话：释放人工压力，提升筛选意向客群效率

工作效率

工作状态

数据统计

客户跟进

费用成本



通信助手：全能通信，线路资源丰富，支持多模式呼叫组合

4G全网通

多卡全网通

录音盒子

智能手机

API线路

销氪助手

回拨线路

SIP小号

AXB小号

硬件话机

通过多类型外呼资源、多形态硬件设备、多模式呼叫

方案的组合，能精准适配企业办公 / 外勤、高频 / 

低频、有线路 / 无线路等全维度外呼场景;满足不同

行业、不同规模企业的差异化需求

多触点组合，合规高效触达客户



多渠道号码检测，可全面排查空号、错号、停机

号、风险号（超频号、敏感投诉号）；

搭建平台黑名单 + 企业自定义黑白名单的双层

风控体系，实现风险号码精准拦截、优质客户优

先触达；

针对被叫号码、SIM 卡、坐席员工设置多层级

频控规则，避免高频骚扰导致的投诉，同时保护

卡资源降低封号风险；

敏感词实时监测：通话过程中实时识别敏感词汇，

触发规则后立即限制外呼，杜绝因违规话术引发

的投诉；

敏感词规则

外呼频控

超短通话

黑白名单设置

智呼助手

号码检测

通话设置

号码查重

号码隐藏 拨号设置规则

通信助手：智能风控，全维度降低外呼风险



挂机短信：智能私域引流，高效沉淀客户

支持结合固定文本短信、变量文本短信、活码短链短信，以及闪信、彩信等多种触达能力，打通企微加微、RPA助手加微

等多种加微链路，实现私域运营内容的高效触达

发送挂机短信

多种短信模板快速使用，
支持自定义

推送个人名片

同时支持跳转其他小程序
外链

添加客户企业微信

客资集中化管理，精细化
运营

丰富内容持续触达

支持推送海报、活动、资
讯等多形式和内容



全链数据沉淀，筑牢企业客资根基



全链路沉淀，精细化管理客户，打造企业专属的客户资产池

线 索

客 户

回 款

商 机

订 单

任务管理

审批管理

目标管理

产品管理

批量导入线索、线索查重、线索清洗、分配线索、跟
进线索、线索公海……

批量导入客户、客户查重、客户跟进、拜访签到、变更所属人、工
商信息（批量）校验、客户标签、客户分组、客户阶段推进器

导入商机、商机查重、商机跟进、商机阶段推进器

联系人

公 海

交付+服务



数据可视化，科学指导决策

外勤签到、客资跟进、业务新增等数

据实时掌控

业绩目标实时追踪，实现数据驱动科

学决策

赢单金额、订单数量、营收数据

等业绩情况多角度多维统计与分析，实时了解掌控经

营效果；

智能分析团队数据环比，AI 自动解读

并输出经营建议，总结重要结论给出合理经营建议 智能助手

数据看板

全链路沉淀，精细化管理客户，打造企业专属的客户资产池





销氪
新一代智能CRM

销氪应用人工智能、大数据等前沿技术，打通线索

获取、客户触达、客户管理、销售管理等全链路，致

力于以数智科技帮助企业销售完成数字化转型，提升

销售与管理效率。

自2020年5月全面商业化以来，销氪持续高速发展，

已推出面向B2B和B2C多行业的全链路解决方案，

服务了SaaS软件、财税、制造业、跨境等多个行业

的数千家客户。

全国代理商超220家，业务布局七十余城。



2020年

销氪大事记

5月：销氪正式上线

6月：客户突破100家

9月：单月业绩突破

300万+

2021年
4月：代理商突破100家

7月：销氪广告登录京沪机场高

铁；单月业绩突破500万+；客户

总数突破20000+

8月：上线B2C行业解决方案

12月：

荣登数据源「金猿榜2021大数据

产业创新服务产品榜」；

入选创业邦「2021年中国数字化

创新企业TOP50」；

入选甲子光年「甲子20：2021

中国最具商业潜力的20家Cool 

Vendor」

2022年
4月：

并购一号互联，整合目标客

群，深度融合数字化营销销

售能力与通信、客户服务领

域解决方案能力；

从数字化协同角度出发，拓

展新产品、新业务、新方案，

持续打造新一代智能CRM

11月：荣获2022年中国营

销技术弯弓奖「年度营销技

术新锐企业」

2023年
4月：

荣获国家高新技术企业

认证；

荣获上海市2022年度

科创企业奖；

7月：

销氪数据洞察产品成功

挂牌上海数据交易所；

荣获AAA级企业信用

等级证书

2024年
12月：

入围2024年中国

CRM市场研究报告；

入围2024年上海

市专精特新中小企

业榜单

2025年
荣登第一新声年

度SaaS高成长

企业榜；

制造业全流程解

决方案正式上线，

在垂直行业持续

深耕与创新，屡

创佳绩



全国业务分布

直销布点城市

渠道布点城市

220+ 渠道合作伙伴

8大 直销大区业务布局

70+ 城市业务覆盖

北京

武汉

深圳广州

上海
西安

天津

成都



客户服务

服务创造客户价值，专业赢得客户信赖

2V1全团队服务

主动式服务代替被动响应

多角色协同

渐进式推广计划

客户全生命周期管理

陪伴式服务

多渠道沟通平台

有问必答、及时响应

在线客服远程协助

全方位客户支持

视频、手册等多种培训物料

线上1V1培训支持

线下定制化培训

标杆案例借鉴成功经验

定期数据报告

月度、季度、数据分析总结

产品落地实施情况分析跟进



专利资质

33项软件著作权9项发明专利

数据统计截止至2026



官方公众号
扫码了解最新动态

官方视频号
扫码解锁产品干货

上海销氪信息科技有限公司·上海市宝山区淞南镇逸仙路2800号


